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Resumen Curricular
Profesional con 12 años de trayectoria laboral, sólida experiencia como Jefe de Servicio Técnico; Supervisor y jefe de área comercial. Alta capacidad y flexibilidad para trabajar en equipos multidisciplinarios. Fuerte orientación al cliente interno y externo. Enfocada en el logro de resultados basados en objetivos organizacionales e individuales.

 Títulos

Títulos Pre Grado	: Ingeniero Ejecución en Maquinaria - Universidad Tecnológica de Chile Inacap

Título   Pre Grado	:Técnico A nivel Superior en Maquinaria y Vehículos Automotrices 

Antecedentes Laborales

Agosto 2014  a  Actualidad:             Relator de operadores maquinaria.          SK Capacitación

Responsabilidades
· Lograr capacitar a operadores de maquinaria como, camión grúas, grúas, bulldozer, cargadores frontales, retroexcavadora, excavadora, motoniveladora y otros, la forma de operar el equipo entregado charlas de prevención de riesgo, matemática básicas, tipos de izaje, forma de operar equipos mecánica diesel operación segura según reglamento normas Minera Escondida.


Octubre 2013  a  Julio 2014:             Profesor área Mecánica, elect. Aut.       	Colegio Industrial
                                                                                                                                              Universidad Inacap
Responsabilidades
· Lograr que los cursos del área mecánica mejoren sus conocimientos en el trabajo de taller y electricidad automotriz entregando herramientas y conocimientos de las nuevas tecnologías en motores tanto Otto como Diesel. Cursos con más de 45 alumnos por clases.

Diciembre 2012  a Octubre 2013:Supervisor de Ventas y Jefe de Servicio      	SIWO Chile

Responsabilidades
· Lograr que equipo de venta (10 vendedores), cumpla las metas y realizar y coordinar todos los trabajos del departamento de servicio técnico. 

Diciembre 2011–Noviembre 2012: Encargado de Área Comercial y Jefe Servicio             EWChile 

Responsabilidades:
· Lograr cumplir las metas asignadas por la gerencia en el área comercial, además de coordinación responsabilidad de departamento de servicio técnico.

Diciembre 2010 –Diciembre 2011:            Gerente de Ventas y Jefe de Servicio            Viccar Diesel Chile

Responsabilidades y logros:
· A cargo del toda el área comercial de la compañía considerando responsabilidad de sucursal Santiago y Puerto Montt. Además de jefe de Servicio Técnico, cumpliendo con las metas entregadas por el directorio logrando un crecimiento en la empresa de un 35% a los años anteriores aumentando su capacidad de servicio y de ventas con gamas nuevas de productos y servicio, con la visión de ser una empresa integral en todos sus aéreas desarrollando el área de post venta con mejoramientos continuo.


[bookmark: _GoBack]Junio 2010 – Diciembre 2010:                  Gerente de Ventas y Gerente de Servicio     Engine Service Ltda.

Responsabilidades y logros: 
· Con el afán de entregar soluciones integrales a los clientes formo la empresa Engine Service, enfocada  a entregar ventas de insumos de alta demanda ,para la industria Minera, Construcción , Forestal y Agropecuaria.
· Responsable de general la mayor cantidad de ventas de Motores Diesel, Grupos Electrógenos equipos de construcción Remano facturado, además de contrato de mantenciones preventivo, correctivos y ser una empresa integral en el área siendo una alternativa real en precios, calidad y servicio con la competencia
Marzo 2009- Mayo 2010:   Jefe de Ventas y Jefe Servicio             Mackraver Ing. Y Serv.SPA

Responsabilidad y logros: 

· Responsable del área comercial de la compañía, además de área servicio, con ventas de repuestos, motores diesel, equipos remano facturados, grupos electrógeno y otros, logrando que la empresa sea una alternativa de una de las marcas fuertes de motores diesel en minería subterránea como lo es Deutz.

Octubre 2006 – Marzo 2009:Jefe de Ventas y Jefe Prev. De Riesgo	          Asimprel Limitada 

Responsabilidades: 

· Responsable del área comercial  y Prevención de Riesgo de la compañía entregando reportes de las ventas de los vendedores de grupos electrógenos, venta de servicio, venta de repuestos y fabricación de cabinas insonorizadas a la gerencia general, desarrollando el departamento de Repuestos y de Prevención de riesgo con el afán de que la compañía pudiera ser proveedor categoría A en el SICEP.

Enero2001 – Septiembre2006:Vendedor de Servicio y Repuestos Diperk- Finning Caterpillar

Responsabilidades: 
· Responsable de la bodega de producción considerando todo los armado de grupos electrógenos fabricación nacional, efectuando la reposición de stock a fabrica de motores, alternadores. Posterior me desempeñe en el área de venta de repuesto de mesón sucursal Santiago Centro, considerando como logro ser uno de los mejores vendedores a nivel nacional destacando la venta de repuestos originales, aceites CAT, Diperk y filtros Donaldson. 



Perfeccionamiento en 
· Curso Ética Empresarial
· Técnica en Prevención de Riesgo 
· Capacitación en lubricantes YPF
· Mejoramiento de la seguridad
· Modulo Equipment management System Finning Caterpillar
· Excelencia Atención al Cliente 
· Prevención de riesgo 


Pretensiones
Pertenecer a una empresa nacional o extranjera sólida, en crecimiento y de relevancia en su rubro; grato ambiente laboral. Disponible para ejercer fuera de Santiago. Pretensiones de sueldo: Conversable.
